Milano, 13 ottobre 2023
Prot.: 347/23/COM/SV/sm

CORSO IN PRESENZA

Vincere senza combattere:

saper negoziare win win
17 novembre 2023

Con chi negoziamo?

Con i clienti, gli utenti finali del nostro prodotto o servizio.

Con i fornitori e i distributori di cid che produciamo.

Negoziamo anche all’interno della nostra impresa, con capi, colleghi,
collaboratori.

Le trattative si svolgono in varie forme, nella societa e anche in
famiglia.

In sostanza, negoziamo sempre.

Partecipa al corso avanzato di negoziazione efficace e apprendi le
conoscenze per impostare e gestire trattative vincenti!

PROGRAMMA:

Come evitare i conflitti

Gestire le trattative in modo win win
Noi e gli altri

Strategia e tattica

BATNA - la migliore alternativa

La comunicazione persuasiva verbale e
non verbale

Problem solving razionale e relazionale
Le 10 regole d’oro.

SOGGETTI INTERESSATI:

Il corso € rivolto a imprenditori, manager, collaboratori, commerciali,
professionisti e a chiunque si occupi di accordi.

e 6 o o o o

Nel corso dell’esperienza didattica si lavorera in modo costantemente
interattivo, per allenare le caratteristiche di analisi e interpretazione
dei comportamenti e le tecniche utili per affrontare e risolvere i
problemi pit rilevanti.

Iscriviti anche tu!

PMI ENERGY Srl

QUANDO

DOCENTE

Cristina Melchiorri

Per prenotare la partecipazione
al corso, cliccare qui.

Le prenotazioni si accettano
entro il giorno 11/11/2023.

Servizio Comunicazione A.P.I.

PMI Energy Srl

Per sapere come e perché PMI Energy S.r.l. tratta i dati personali cliccare su l'informativa privacy di PMI Energy S.r.l.



https://forms.office.com/e/BX2ibsnfHg
https://www.linkedin.com/in/cristina-melchiorri-32343968/
http://www.apmi.it/documenti/INFORMATIVA_PRIVACY_DI_PMI_ENERGY.pdf
https://forms.office.com/e/BX2ibsnfHg

